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Uber 60 Mitarbeiter hat Ahorn -
in Speyer heute, 2013 waren es nur

)

Ahorn ist eine junge, schnell wachsende Reisemo-
bil-Marke. Dahinter steht ein junger Chef, der die Kon-
zernkarriere gegen die Familienfirma getauscht hat

er Anruf kam am spiten
Abend. Sein Vater war dran
und wollte die schnelle Ent-
scheidung: Entweder du
kommst, oder ich mach’ die Fir-
ma zu." Klar, manchmal kann es
schnell gehen im Familienunter-
nehmen. Aber so schnell?
LAuBerdem war meine Mutter da-
gegen’,sagt Alexander Reichmann
iiber den Tag vor sieben Jahren, als
er seine aussichtsreiche Karriere
bei Fiat kiindigte. Speyer statt Tu-
rin, Ahorn statt FCA, Familienfir-
ma statt Weltkonzern, Papa statt
Vorstand: Heute weiff Alexander
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Reichmann, seinerzeit 25 Jahrealt,
dass es die richtige Entscheidung
war. Damals fand er sich in einem
pfilzischen Gewerbegebiet wie-
der, in dem sein Vater Joachim ge-
rade sein Reisemobil-Unterneh-
men reaktiviert hatte, Wir waren
zu zweit, hatten den Hof voller
Wohnmobile und schalteten Zei-
tungsannoncen. Ich verkaufte,
schrieb die Rechnungen und
putzte die Autos’, erinnert sich
Alexander Reichmann. Heute ver-
kauft Ahorn iiber 1500 Reisemobi-
le im Jahr. Der Vater ist zwar im
Ruhestand, die Belegschaft dafiir

auf 6o Mitarbeiter angewachsen.
Damit gehort Ahorn zu den dy-
namischsten Unternehmen der
Branche, ohne Produzent zu sein:
Das Unternehmen lisst seine
Reisemaobile in italienischen und
franzosischen Werken des Bran-
chenriesen Trigano bauen. Wir
sind kein Hersteller, sondern eine
Idee’, sagt der junge Chef. Eine
erfolgreiche, wie die Branche in-
zwischen festgestellt hat.

Ahorn will keine Billigmarke sein,
auch wenn mitunter spektakulire
Zahlen auf den Preisschildern ste-
hen. So machte das vorderpfilzi-

sche Unternehmen kiirzlich mit
einem Knaller-Paketpreis von
99.090 Euro fiir drei Alkoven-
Wohnmobile auf sich aufmerk-
sam. Das Angebot gilt zwar nur fiir
gewerbliche Vermieter, kommt
letzten Endes aber Privatkunden
zugute: Nach einem Jahr werden
die Mietcamper zu jungen Ge-
brauchten.

Aller Ahorn Anfang: eine
Dienstreise nach Portugal
Schon sein Vater Joachim begann
1988 mit einer Vermietflotte, dabei
hatte er urspriinglich die Wein-
abfiillerei der Eltern fibernehmen
wollen, war Ingenieur geworden
und verkaufte Industrieanlagen.
Aufeiner Dienstreise nach Portu-
gal wollte er seine Frau Monika
und den einjihrigen Alexander
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mitnehmen und ein
Wohnmobil mieten. Er
kaufte es, fuhr nach Por-
tugal und vermietete es
hinterherselbst. Ein Jahr
spiter hatte er 40 Cam-
per aufdem Hof gab den
Industriejob auf und
stieg mit seinem Werk-
stattmeister Peter Kolb
ins Geschift mit den [ta-
lienern ein. Firmensitz
war Buch am Ahorn, ein kleiner
Ortam Rand des Odenwalds, wo-
durch sich die Suche nach dem
Markennamen zeitsparend l6-
sen lief. Uber 2000 Wohnmobile
verkaufte Ahorn 1996, ,das war
der Peak”. Bis die italienischen
Ahorn-Partner 2005 beschlossen,
den Vertriebin die eigenen Hinde
zunehmen. Als Teilruhestand des
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zwei - Vater und Sohn

Der frithere
Fiat-Manager
sefzt heute
ganz und gar auf
Renault

Seniors ist diese Phase in
die Ahorn-Annalen ein-
gegangen - beendet erst
vom abendlichen Ab-
werbe-Anruf des inzwi-
schen 61-jahrigen Vaters
beim Sohn,

JIch habe bei Fiat sehr
viel iiber Konzerne und
Strukturen gelernt’, sagt
Alexander Reichmann,
der fliefend Italienisch
spricht.Seit 2014 setzt der frithere
Fiat-Manager ganz auf Renault,
was ungewiihnlich ist in einer
Branche, die seit Jahren der Du-
cato dominiert. ,Aber fiir Ahorn
war es die Chance, unsere Reise-
mobile als Exklusivpartner tiber
das Hindlernetz eines grofien
Herstellers abzusetzen.” Schon
sein Vater hatte als Griinder da-

Alexander Reichmann mit
Eltern 2001 auf einer Camping-
messe (0.). Inzwischen ist auch
Schwester Franziska dabei

von getraumt, auf diese Weise
neue Interessenten anzusprechen
- .nicht nur dltere Ehepaare, son-
dern auch junge Familien”. Fiir
sie hat Alexander Reichmann das
Modellprogramm um drei kom-
pakte Kastenwagen-Modelle er-
weitert. Und die Vermietflotte,
die er mit freien Vertragspartnern
betreibt, ist auf 500 Wohnmobile
angewachsen.

Hat einer wie Alexander Reich-
mann noch Frende am Campen?
+Am meisten Spaf habe ich dabei,
das Campen an Freunde weiterzu-
geben. Am liebsten an solche, die
sich das gar nicht vorstellen kin-
nen.” Dann stellt er ihnen einfach
einen Ahorn vor die Tiir. Gratis,
zum Ausprobieren. Weil so etwas
ganz schnell geht im Familien-
unternek Christian Stej
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